JDC

GROUP

PRESSESPI EGEL BEST ADVICE. BETTER TECHNOLOGY.

13.11.2019

Die JDC Group und die gelebte Transformation

Die JDC Group bietet mittlerweile Services fur die komplette Wertschopfungskette
in der Beratung an. Hinter dem so genannten B2B2C-Modell steht eine technische
Plattform, Gber die Kooperationen aller Art abgebildet werden kénnen.
Bancassurance spielt dabei eine grofie Rolle.

Die JDC Group lasst aktuell mit einer Vielzahl an Kooperationen aufhorchen. Erst vor wenigen Tagen
hat sie einen Vertrag zur Abwicklung von Versicherungsprodukten des nicht mobilitadtsbezogenen
Versicherungsgeschafies der Volkswagen Bank unterzeichnet. Diese wird die Versicherungsverirage
von rund 100.000 Kunden auf die Plattform von JDC Obertragen. Dort soll kinftig auch das gesamte
Neugeschaft abgewickelt werden. Kooperationsvertrage gibt es aber vonseiten JDC auch bereits mit
der BMW-Tochter Bavaria Wirtschaftsagentur, mit der Sparda-Bank Baden-Wirttemberg und mit
comdirect. Die Direktbank beispielsweise bietet so Uber ihre Tochter comdirect Versicherungsmakler
AG in Zukunft auch Versicherungen an. Zum Einsatz kommt dafur die JDC- Kunden- und
Vertragsverwaltungssoftware iICRM und die App allesmeins.

Ausbau der Marktsegmente Bancassurance und
Ausschliellichkeit

Bancassurance erfahrt mit der Digitalisierung ein
Revival und JDC ist hier mittlerweile ein beachtlicher
Marktplayer. Die Kritik, dass Bancassurance schon
einmal nicht funktioniert habe, lasst JDC-Vorstand
Stefan Bachmann dabei nicht gelten. Erst kirzlich
stellte er in einem Pressegesprach dar, dass es nun
eben die digitalen Mittel fir ein erfolgreiches Geschaft
gebe. Aber nicht nur Banken kinnten von dieser
Entwicklung profitieren. So hat JDC auch einen
Kooperationsvertrag mit der RheinLand Versicherung
abgeschlossen. Der dortigen Ausschlieflichkeit wird
die JDC-Technologie kinftig den Zugang zu einem
breiteren Marktangebot ebnen.

Die Marken der JDC Group

Zur JDC Group gehdéren mittlerweile Marken aus verschiedensten Feldern. Maklerpool und technische
Plattform finden sich in der Jung, DMS & Cie. Neben dem Poolgeschaft sammelt sich hier das
Geschaft mit den bereits genannten Grokverbindungen, zu denen unter anderem auch die Lufthansa-
Maklertochter Albatros Versicherungsdienste zahlt. Auch das eingekaufte Privatkundengeschaft der
Assekuranz Herrmann wird etwa hier abgewickelt. Weitere Marken der Gruppe sind der Finanzvertrieb
Finum und das Vergleichsportal Geld de. Die App allesmeins kommt als digitaler Vertragsmanager
zum Einsatz und befindet sich im Ausbau zu einem digitalen Financial Home.
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Versicherungsgeschdift liberwiegt

Das Versicherungsgeschaft nimmt dann dank der
Neuausrichtung auch heute den gréferen Part bei der
JDC-Gruppe ein. Versicherungen seien der
Wachstumstreiber, erklart der JDC-
Vorstandsvorsitzende Dr. Sebastian Grabmaier.
Gerade das Sachgeschaft spiele hier eine wichtige
Rolle: Mit fast 60% wiederkehrenden Erlésen habe
man ein stabiles Standbein, so Grabmaier. Das
Investmentgeschaft wiederum soll durch die
Vermaogensverwaltungslosung FINE FOLIO neuen
Schwung bekommen. Als Glicksfall bezeichnet der
JDC-Chef auch den Kauf des Investmentpools KOMM
Invest im Fruhjahr dieses Jahres. Mit dem Erwerb kam
ein Investmentbestand von 570 Mio. Euro ins Haus.

Woeiterer Ausbau des Poolgeschifts und der digitalen Geschiftsbereiche

Far das erste Halbjahr 2019 kann die JOC-Gruppe von einer deutlichen Erhéhung des
Provisionsumsatzes berichten. Die Umsatzprognose fur das Jahr 2019 liegt bei 110 Mio. Euro. Der
Gewinn soll gesteigert werden. Doch die Entwicklung und Errichtung der technischen Plattform und
der Erwerb von Bestanden kostete auch viel Geld. Zur Stabilisierung hat sich die JOC Group mit der
GREAT-WEST LIFECO, zu der auch Canada Life gehort, einen Grolkaktiondr ins Haus geholt. Gerade
wurde das Inhaberkontrollverfahren der Aufsichtsgremien beendet, sodass die 28%-ige Beteiligung
jetzt final steht. Gemeinsam will man nun den Ausbau des Maklerpoolgeschafts und die Verstarkung
der digitalen Geschaftsfelder forcieren. Diesem Zweck soll auch die Emission einer funfjahrig
besicherten Unternehmensanleihe der Jung, DMS & Cie. Pool GmbH mit einer jahrlichen Verzinsung
von 5,5% dienen. Die Genehmigung hierfir ist gerade erfolgt. Das Emissionsvolumen betrage bis zu
25 Mio. Euro, so das Unternehmen. (bh)



